商品预售控制台使用规则及核心功能说明
预售商品控制台，是系统为商家提供的主要针对“未上市、准备上市或者部分上市”的商品销售工具（目前只支持线上，不支持线下收银台）。为商家对上市新品，做前期调研或生产补单提供更加精准的数据支持。从而降低未通过市场校验商品潜在的库存风险。解决了传统商品预售过程中，数据精准无法捕捉，而影响经营者对商品补单、采购、生产中风险无法把控的潜在风险。
功能介绍：
1、品牌总部或者总代理发起预售需求时，可以通过控制台进行设置，设置后所属的门店，会自动生成商品信息，用户只要将店铺或者商品转发出去即可。预售商品一般都是未给店铺发过货品的，或者准备上市的商品，店铺在转发售卖过程中会自动生成补单。若您不需要该功能或者不想让某个商品参与该活动，或者您想自己设置商品的活动力度，您可以进入预售商品管理的页面，找到该商品后，删除即可。
2、库存售完后是否自动开启补货。系统默认为开启状态，商家在预售卖过程中，当遇到库存不足时，系统会自动为商家提供一张补货单据。补货单据会在您的供应商的页面展示（供应商查看：进销存---门店补货单；商户查看：进销存---向总部补单）。
2、预售时是否关闭优惠券，系统默认为关闭状态，商家在预售卖货过程中，对于预售商品之前发放过优惠券的，系统会自动关闭优惠券。相反如果商家开启该功能，消费者在预售购买商品时，会先按照折扣券计算以后，在按照预售价格进行计算商品单价。
3、预售时是否关闭会员折扣，系统默认为关闭状态，商家在预售卖货过程中，对于预售商品之前设置为会员商品的，系统会自动关闭会员折扣。相反如果商家开启该功能，消费者在预售购买商品时，会先按照会员折扣计算以后，在按照预售价格进行计算商品单价。
4、预售时是否关闭积分赠送和兑换功能，系统默认为关闭状态，商家在预售卖货过程中，对于预售商品之前设置了积分赠送和兑换功能，系统会自动关闭。相反如果商家开启该功能，消费者在预售购买商品时，会按照预售成交价给予积分赠送或兑换。（具体赠送和兑换规则，请查阅会员商品设置）
5、设置预售折扣功能，是系统方便商户集中管理设置预售商品售卖价格的功能，只要您输入了具体折扣，系统会自动计算折扣后的单价，您不用担忧预售时会直接出现商品折扣的问题。
6、预售时是否关闭分销，在您开启分销时，您要确认商品已经设置了分销功能，商品分销需要您从商品管理页面找到该商品（商品管理---找到您要设置的商品---点击编辑---点击分销设置），然后编辑商品，在分销的菜单下，设置分销比例。你开启了预售商品参与分销后，会按照您设置的分销比例给予转发者分销奖励，您关闭分销系统将不会分配分销奖励给转发者。
